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PraktiCni primjeri

ed by the EU
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Servisiranje vozila

[]

o O 0O 0O O

Broj vozila u vaSem voznom parku;

Starosna struktura i vrste vozila

Postojanje softvera za upravljanje voznim parkom / xls evidencija
Troskovi na racun servisiranja vozila tokom posljednje 2-3 godine

Osiguranje - Stete, struktura i analize

principally financed by the EU

» Kako definisati troskove / vrijednost usluga za odredeni vremenski
period?
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» Odabir regionalnih servisnih centara, ali kako definisati cijenu
po rezervnom dijelu, potrebnim satima rada, cijena radnog
sata?

» Cijena za servisiranje po km, osim za odredene dijelove
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Nabavka IT proizvoda (pohrana/Cuvanje)

[]

Koji osnovni model je potreban?

Postoji li Siroka lepeza ponudaca? Postoje li barem 3
proizvodaca koji se uklapaju u trazeni opseg?

Kako definisati procijenjenu vrijednost? Budzetske ponude ili
cijene na web-u...

principally financed by the EU

Koja je namjeravana duzina koris¢enja, t.|. zivotni vijek?
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Koji je proizvodacev kraj upotrebnog vijeka proizvoda?

Koji je planirani rast potrebnih kapaciteta u narednim
godinama?

DefiniSite osnovni proizvod, povecanje kapaciteta, povecCanje
hardvera i softvera na godiSnjem nivou

© OECD



Nabavka IT proizvoda (pohrana/Cuvanje)

[]

Zahtjev za rezervnim dijelovima, satove rada inzinjera itd...
Sto je sa podrskom, sporazumom o godi$njem nivou usluga?
Da li je potreban, koji nivol su potrebni, da li su oni neophodni
za normalan rad sistema...?

Potrebna obuka, edukacija osoblja i do kojeg nivoa?

principally financed by the EU

Da li su troskovi putovanja i smjestaja instruktora ili za osoblja
za pustanje sistema u rad ukljuceni ili ne?
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Da li je pusStanje u rad uklju€eno u cijenu ili ne...

Sumiranje svih ovih aspekata daje procijenjenu vrijednost
nabavke

© OECD



Nabavka mreznih transformatora

[]

1 Kako definisati potrebnu koli€inu i kapacitet?

1 Iskoristite prethodno iskustvo, informacije od biroa, opstina, istrazivanja i
razvoja, investicija, projekata ....

1 Istorijski podaci iz prethodnih godina

1 Sistem za utvrdivanje ispunjavanja uslova je rjeSenje za brzo zakljuCivanje
ugovora

principally financed by the EU

1 Da li gubitke snage treba uzimati u obzir kod odredivanja cijene?

=
2
=
)
c
a
Q
[oX
o
=
=}
w
(]
=
=
©
c
]
[a)]
O
w
o
(]
L=
=
=
S)
(]
=
I
=
=
=
=
2,
<

1 Ako treba, da li imate mehanizme za mjerenje proizvodacki deklarisanih
gubitaka tokom upotrebe? Da li oni opravdavaju povecanje cijene?

 Kiriterijumi odabira — najniza cijena ili “najbolja ponuda” (treba definisati!)?

1 Ako je “najbolja ponuda”, kako ¢ete procijeniti tehniCko osoblje ili tehniCku
opremu proizvodaca? Test za prihvatanje fabrike — da li ga imate u planu
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Nabavka usluga mobilne telefonije

[]

Koje vrste GSM usluga su potrebne? Glas, podaci, poStanske
usluge itd...

Koji provajderi/pruzaoci usluga su dostupni?
Koji bi bili efekti promjene, u smislu prenosivosti brojeva, zamjene

kartica sa podacima, promjene terminala/telefona, interni satovi
rada na promjeni ...

principally financed by the EU

Koje su ocCekivane koristi od tendera?
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Postoje li zahtjevi za licencama pruzalaca usluga mobilne
telefonije?

Dostupnost/pristup/pokrivenost teritorije — kako je to definisano, da
li se moze kontrolisati?

© OECD



Nabavka usluga mobilne telefonije

[]

Kakva je cjenovna razlika izmedu razliCitih ponudaca?
Za potrebe procjene prikupite istorijske podatke za razliCite usluge
Sistem za utvrdivanje ispunjavanja uslova je moguce rjesenje

Okvirni sporazum je takode moguce rjesenje

o O O O O

principally financed by the EU

Sto se deSava u sludaju znacajne promjene trzisne cijene fiksnog
bezicnhog pristupa?
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Kriterijumi odabira — najniza cijena ili “najbolja ponuda”?

O

Da li su ugovorni organi bolji strucnjaci od regulatora koji izdaje
licencu...?

© OECD



Gradevinski radovi | radovi na elektrichnim

Instalacijama
Velika uCestalost koriS¢enja

[]

Mogu li koliine za odredene periode biti definisane kao okvir?

Iskoristite planove iz tehniCkih odjeljenja, istorijski podaci o
planiranju resursa u korporacijama za 2-3 godine | potrebna
koliCina su u centru paznje (vise o planiranju resursa u
korporacijama); dodajte koliCinu za nepredvidene situacije?

principally financed by the EU

Ako je tako, okvirni sporazum sa velikim brojem stavki bi mogao biti
rjeSenje
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Medu stavkama bi se mogle naci i opste stavke kojima bi se pokrili
radovi koji nisu uklju€eni u osnovne specifikacije — ali preuopstene
specifikacije bi mogle biti osporavane

Preporucuje se takode Sistem za utvrdivanje ispunjavanja uslova,
koji dopusta brzu zamjenu u sluCaju da odabrani ponudac ne obavi
poOsao © OECD




Gradevinski radovi i radovi na elektricnim
Instalacijama

Kriterijumi za utvrdivanje ispunjavanja uslova su veoma vazni

[]

Profesionalni zahtjevi bi trebali biti dovoljno strogi, ali ne |
diskriminatorni

Odluke koje je potrebno donijeti prije objavljivanja tendera: od
jednog dobavljacCa ili od viSe dobavljaca po regionu, “kljuc u ruke
rjeSenja sa nabavkom materijala ili sa materijalima obezbijedenih
od strane komunalnih preduzeca ...

principally financed by the EU
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Posjeta privrednom drustvu je najbolja kvalifikacija ali moze biti
osporena ako postoji opasnost od pristrasnosti ili nedostatka
transparentnosti; posjete gradilistima za tendere bi mogle biti
korisne

Jaka kontrola izvrSenih radova na gradilistu i isporucenih koliCina

Kriterijumi dodjele — “najbolja ponuda” ili najniza cijena?!
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